
 

El estudiante de Administración de negocios con énfasis en Mercadeo y Ventas debe contar con habilidades y aptitudes en relaciones 
humanas, facilidad para comiunicarse, capacidad de trabajo en equipo, interés por abordar problemas y buscarles soluciones creativas.

Nuestros graduados son capaces de insertarse en un mercado laboral exigente, dinámico, competitivo y global, tanto en el sector 
gubernamental como en empresas de la industria, comercio y servicios.

Nuestros graduados están preparados para:

• Ejecutar tareas en las que debe efectuar estudios e investigaciones aplicando técnicas y principios administrativos especializados.

• Desempeñar funciones administrativas en empresas e instituciones en las áreas de Administración, Planificación, Desarrollo Institucional, 
Evaluación de Proyectos, Mercadeo y Ventas.

• Gerente de Mercadeo de una Organización

• Formular e implementar estrategias y planes de mercadeo para productos y servicios; de acuerdo con la estrategia general de la 
organización

• Manejar asuntos de alto nivel, así como la investigación, manejo y emisión de criterios profesionales y técnico especializados de 
administración, investigación de mercado, análisis de factibilidad, posicionamiento de productos y similares. 

• Ejecutar labores de dirección y supervisión de un grupo de alto nivel, en donde le corresponde formular y evaluar programas y políticas en 
el ámbito gerencial.

• Generar un mejor rendimiento administrativo y productividad para la empresa.
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